
Nőknek nyitott új közösségi teret a kamara
Kalocsa A programsorozat kommunikációban, időgazdálkodásban, stresszkezelésben és kapcsolatépítésben segít

Sikeresen debütált a Bács-
Kiskun Vármegyei Kereske-
delmi és Iparkamara kalo-

csai képviselete által szervezett 
Vállalkozó Nők Klubja. A három-
részes, interaktív eseményso-
rozat abban próbál segítséget 
adni a hölgyeknek, hogy maga-
biztosabban és eredményeseb-
ben tárgyaljanak, jól osszák be 
idejüket, és ha az élet úgy hoz-
za, a stresszt is kezelni tudják. 
Puskás Hajnalka geográfus-köz-
gazdász, tréner, business coach 
úgy építette fel a tematikát, hogy 
a résztvevők gyakorlati példákon 
keresztül jussanak könnyen és 
jól hasznosítható tudáshoz.

Első alkalommal, április ele-
jén Puskás Hajnalka arra adott 

választ a résztvevőknek, hogyan 
kommunikáljunk vállalkozó nő-
ként. Az előadásában az asszer-
tív kommunikáció alapelveit vet-
te sorra, kifejezetten a vállalkozó 
nők szemszögéből. Gyakorlati 
példákon keresztül mutatta be, 
hogyan tudnak határozottan, 
mégis együttműködően kommu-
nikálni ügyfelekkel, partnerekkel 
vagy akár nehezebb tárgyalási 
helyzetekben.

A résztvevők egyszerűen al-
kalmazható kommunikációs 
eszközöket kaptak, hogy maga-
biztosabban képviseljék saját 
érdekeiket, tudatosabban alakít-
sák üzleti kapcsolataikat.

A félnapos tréningen a höl-
gyek megoszthatták tapasztala-

taikat, problémáikat, és a hallot-
tak alapján átgondolhatták, vagy 
más szemszögből nézhettek rá 
saját munkájukra. Kismérték-

ben, de az önismeret is szerepet 
kapott, amely tovább segítheti a 
jövőben a hatékonyabb és ered-
ményesebb munkát.

A sorozat második előadá-
sa április végén volt, ahol a 
stresszkezelés és az időgazdál-
kodás állt a program fókuszá-
ban. Az időmenedzsment segí-
tett, hogy ránézzenek a hölgyek 
a saját életükre, hogy mely te-
vékenységek élveznek priori-
tást, és ahhoz mennyi idő kell. 
A stresszkezeléshez pedig sok-
fajta jó és a mindennapokban si-
keresen alkalmazható módszert 
tanulhattak meg a résztvevők.

A harmadik találkozó má-
jusban lesz, amikor is a tervek 
szerint a kapcsolatépítésekre, 
együttműködésekre koncent-
rálnak.

A rendezvénysorozat kapcsán 
Mészáros Mónika, a várme-

gyei kereskedelmi és iparka-
mara kalocsai képviseletének 
vezetője elmondta: évek óta 
zajlanak a képviseleten a külön-
böző vállalkozásfejlesztési pro-
jektek. Ennek keretében az új 
programmal most a vállalkozó 
hölgyeket célozták meg. A női 
klub mellett, még a nyári szünet 
előtt terveznek előadást a mes-
terséges intelligenciáról, az ősz 
elején pedig az online marke-
ting témakörébe nyújtanak be-
tekintést.

A rendezvény a Vállalkozásfej-
lesztési Program része, amely a 
Nemzetgazdasági Minisztérium 
NGM_SZERZ/430-3/2025 sz. 
projektjének támogatásából va-
lósult meg.

A klub első alkalma közös tapasztalatcserével segítette a hölgyeket

Szakmájuk legjobbjai lettek
Bács-Kiskun Vármegyénk tanulói kiemelkedő eredményeket értek el a Szakma Kiváló Tanulója Versenyen
„Tanulj szakmát és legyél Te a 
szakmád sztárja!” – hirdeti a 
Magyar Kereskedelmi és Ipar-
kamara által szervezett Szak-
ma Kiváló Tanulója Verseny. 
A március végén megrende-
zett országos megméretteté-
sen több mint 50 szakmában 
közel kétszáz diák mérte össze 
tudását, köztük Bács-Kiskun 
vármegyeiek is, akik nagyon 
szép dobogós helyezésekkel 
zárták a versenyt.

SEBESTYÉN HAJNALKA

A döntőn, a Szakma Sztár Fesz-
tiválon a fiatal tehetségek nem-
csak a saját sikereikért küzdöt-
tek, hanem az általuk választott 
szakma társadalmi presztízsé-
nek és vonzerejének növelésé-
ért is. A Bács-Kiskun Vármegyei 
Kereskedelmi és Iparkama-
ra is minden évben kiemelten 
foglalkozik a rangos országos 
versennyel, hiszen a pályaori-
entáció, a pályaválasztás előtt 
álló tanulók információkkal való 
segítése fontos prioritás a min-
dennapi munkája során. Idén 
13 vármegyei iskolából mintegy 
600, hetedik osztályos tanuló-
val utaztak fel látogatóként a 
rendezvényre.

A Szakma Sztár Fesztiválon a 
Bács-Kiskun vármegyei diákok 
közül négyen első helyezést, egy 
tanuló második és kettő harma-
dik helyezést ért el. A kiváló si-
kerek kapcsán bemutatunk két 
fiatalt, egy első és egy második 
helyezettet, akik méltó módon, 
nagyon szép eredménnyel kép-
viselték iskolájukat és gyakorlati 
képzőhelyüket. A tanulók mel-
lett a felkészítőiket pedig arra 
kértük, emeljék ki, miért érde-
mes ma szakmát tanulni.

Első helyen végzett a 
Páhin élő Turkevei-Nagy 
Máté a központifűtés- és 
gázhálózatrendszer-szerelő 
szakmában. A Kecskeméti 
Szakképzési Centrum Gáspár 
András Technikumának 11. osz-
tályos tanulóját az iskolában 
Terjéki József készítette fel, a 
duális képzőhelye a kecskemé-
ti Emán-Komfort Kft. Az előző 
években sokat köszönhetett 
még Biczók László mentortanár-
nak is az iskolában, aki sajnos 
tavaly ősszel elhunyt.

Máté elmesélte, hogy a szak-
ma választásakor édesapja volt 
a példája, akinek szintén a víz-, 
gázvezeték és -készülék szerelő 
az első szakmája. A fiatal tehet-
ség nagyon megszerette a szak-
mát, hosszú távon tervez vele, 
de tudását magasabb fokon is 
szeretné bővíteni, a cél, hogy 
épületgépész legyen. A verseny 
kapcsán megjegyezte: nagyon 
sokat köszönhet a felkészítői-

nek. Terjéki József pedagógus 
például minden követ megmoz-
gatott, hogy olyan feladatokat 
is tudjon gyakorolni, amelyek 
a versenyen szerepeltek, de a 
tananyagban nem. Ez is hoz-
zájárulhatott a győzelméhez. 
A Szakma Sztár döntőben szin-
te egyáltalán nem izgult, ma-
gabiztosan végezte a feladato-
kat. A versenyen elért győzelme 
eredményeképpen nem kell 
majd vizsgáznia a szakmai tan-
tárgyból.

Turkevei-Nagy Mátét a Gáspár 
technikumban Terjéki József 
készítette fel, aki a tanműhely 
alapfelszereltségén túl min-
den olyan eszközt beszerzett, 
amely szükséges volt a sikeres 
felkészüléshez. A pedagógus 
csak dicsérő szavakkal szólt ta-
nítványáról, akiben egy nagyon 
értelmes, fogékony diákot is-
mert meg. Tele van ambícióval, 
magabiztossággal, tettrekész
séggel, alkotni vágyással. Ezek 

párosultak szorgalmával és ki-
tartásával. Terjéki József mivel 
csak néhány éve lépett a szak-
mai tanárok sorába, így számá-
ra emellett az is kiemelt jelen-
tőséggel bírt, hogy Máté volt 
az első tanítványa, aki indult a 
Szakma Kiváló Tanulója Verse-
nyen. Így ő maga is nagyon sze-
rette volna a sikert. A pedagó-
gus olyan gépeket biztosított a 
felkészülés idején a tanítványá-
nak, amellyel hagyományos el-
járásokat és új szakmai fogáso-
kat egyaránt gyakorolhattak.

A fiatal tehetség a szakmai 
gyakorlatát az iskola duális kép-
zőpartnerénél, a kecskemé-
ti Emán-Komfort Kft.-nél tölti, 
ahol a tanulmányai végeztével 
szeretne is dolgozni. A cég gáz-, 
víz-, fűtés- és klímarendszerek 
tervezésével és kivitelezésé-
vel foglalkozik. A cég vezetője, 
ifj. Bozorádi Emánuel úgy véli, 
a duális szakképzés mind a 
tanulóknak, mind a vállalkozá-
soknak előnyös. Részt vesznek 
a jövő szakembereinek a kép-
zésében, bízva abban, hogy a 
későbbiekben náluk helyezked-
nek el. Sajnos a tapasztalata 
az, hogy a jó kecskeméti fiatal 
szakembereknek vonzóbb a fő-
város, ahol több a lehetőség és 
magasabb a bér. Nem adják fel, 
bíznak benne, hogy a jövőben 
sikerül megtartaniuk a tehet-
ségeket. Hozzátette: Máté egy 
nagyon jó és kivételes tanítvány, 
ilyen tanulójuk még nem is volt. 
Nagyon igyekvő, szorgalmas. 
Remélik, hogy hamarosan teljes 
értékű munkatársukká válik.

A Szakma Sztár Fesztiválon 
Árva István Gergő második lett 
a CNC-programozó szakmá-
ban. A Kecskeméti Szakképzési 
Centrum Kandó Kálmán Techni-

kumában tanuló 12. osztályos 
tehetséget Borsodi István készí-
tette fel, míg a duális képzőhe-
lye a kecskeméti MAG Hungary 
Kft. volt.

Árva István Gergő elmesélte, 
hogy a Kandóban végezte el a 3 
éves szakmai képzést. Gépi és 
CNC-forgácsolóként a MAG Hun-
gary Kft. gyakorlati helyen duális 
képzésben vett részt. Mélyeb-
ben kezdte el érdekelni a szak-
ma, az iskola és a MAG Hungary 
Kft. lehetőséget biztosított szá-
mára, hogy elmélyíthesse a tu-
dását CNC-programozóként is. 
Gergő nagy érdeklődést mutat a 
különböző gépek működési el-
vei iránt, úgy véli, a fémipari ter-
mékekre mindig szükség lesz. 
A jövőben CNC-programozóként 
szeretne elhelyezkedni.

A Szakma Kiváló Tanulója 
Verseny döntőjében voltak ne-
hezebb és könnyebb részek is 
számára, végig törekedett arra, 
hogy a tudása legjavát nyújtsa. 
A sikeres versenyszerepléséhez 
nagyban hozzájárultak a felké-
szítők, a gyakorlati és elméleti 
oktatók. A második helyezésére 
méltán büszke, bízik benne, ez 
a jövőben pluszpontokat jelent 
számára a munkaerőpiacon is.

A Kandó technikum pedagó-
gusa, Borsodi István szaktanár 
Gergőt jó képességű tanítvány-
ként ismerte meg, aki jól átlátja 
a dolgokat, az összefüggése-
ket, könnyen tanul. Pedagógu-
si pályáján már számos diákot 
készített fel sikeresen a Szakma 
Kiváló Tanulója Versenyre is, 
ráadásul idén még magasabb-
ra tették a lécet, csak a legjobb 
képességű fiatalok mérethették 
meg magukat. Borsodi István ki-
emelte: sokat lendített évekkel 
ezelőtt, hogy a szakmák kép-

zését immár duális képzőhe-
lyek segítik, hiszen a cégeknél 
a tanulók valós környezetben 
tudnak dolgozni, és nemcsak 
a tanműhelyekben, így amikor 
kilépnek a munkaerőpiacra, 
sokkal hatékonyabban tudnak 
bekapcsolódni az adott cégek 
mindennapi munkavégzésébe.

Árva István Gergő a gyakor-
latát a kecskeméti MAG Hun-
gary Kft.-nél tölti, ahol Nagy 
Tamás készítette fel a verseny-
re. Ennek kapcsán kifejtette: a 
szakmai tudás olyan kulcsfon-
tosságú érték, amely elenged-
hetetlen a cég sikeréhez és a 
speciális gyártmányok előállí-
tásához. A duális szakképzés 
lehetőséget biztosít arra, hogy 
tanulóinkat ipari körülmények 
között, a vállalat szakmai igé-
nyeinek megfelelően képezzék 
ki. Ezáltal a vállalat a humán-
erőforrás-igényét a tanműhe-
lyükből kikerülő, végzett tanu-
lókkal is ki tudja egészíteni. 
A fiatalok a vállalatnál töltött 
gyakorlati idő után ismerik és 
biztonsággal kezelik a modern 
technikát, mindazonáltal ala-
pos cég- és gyártmányismeretre 
tesznek szert. Gergő az első ta-
nítványuk, aki a Szakma Kiváló 
Tanulója Versenyen dobogós 
helyezést ért el.

A MAG Hungary Kft. régóta 
duális partnere a szakképzé-
si centrumnak. Tapasztalata-
ik szerint a fiatalok szívesen is 
választják a vállalatot későbbi 
munkahelyükként. Egyrészt ki-
számítható karrierutat kínálnak 
számukra, másrészt a beillesz-
kedés is zökkenőmentes, hi-
szen a náluk töltött évek alatt 
nemcsak a szakmát sajátítják 
el, hanem megismerik a vállala-
ti kultúrát és termékeiket is.
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Digitalizáció és űripar
Kecskemét Szó esett az MI-ről és a gazdasági lehetőségekről is

A Sorskérdéseink a XXI. szá-
zadban – Jelenünk és jövőnk 
a digitális világban című szak-
mai programot a Bács-Kiskun 
Vármegyei Kereskedelmi és 
Iparkamara és a Magyar Pol-
gári Együttműködés Egyesület 
közösen hívta életre április ele-
jén. A rendezvény fókuszában 
az egyesület által elkészített 
Sorskérdéseink 2025 vitairat 
állt, amelyet szakmai párbe-
széd keretében vitatnak meg, 
mielőtt szélesebb körben a 
nyilvánosság elé tárják. Ugyan-
akkor az űrkutatás is szóba 
került, amelyből a jövőben vár-
megyei vállalkozások is profi-
tálhatnak.

SEBESTYÉN HAJNALKA

A Sorskérdéseink program szak-
mai bemutatása előtt Gaál Jó-
zsef, a Bács-Kiskun Vármegyei 
Kereskedelmi és Iparkamara el-
nöke mondott köszöntőt.

– Sorskérdésekről beszél-
getünk, és ezek fontos részét 
képezi az informatika és a 
digitalizáció. A mesterséges in-
telligencia ennek ma a csúcsa, 
amelynek fejlődési sebessége 
akkora, hogy önmagában követ-
hetetlen, talán még a szakembe-
rek számára is. Egy olyan kétélű 
fegyver, amely akár az atomener-
giához is hasonlítható. Egyrészt 
nagyon jó, ha megfelelően hasz-
náljuk, de ugyanakkor rettenetes 
pusztításokra is képes, ha ros�-
szul nyúlunk hozzá. S ha már a 
sorskérdések, a sorsunk, akkor 

szintén nagyon fontos téma az 
űrkutatás, az űripar, amelyben 
Magyarország szerepe még nem 
nagy, holott a műszaki tudás és 
tapasztalat megvan – hangsú-
lyozta az elnök.

A vitairat a „Sorskérdéseink 
2025” program keretében ké-
szült szakmai anyag. A polgá-
ri-keresztény értékrend alapján 
vizsgálja korunk legfontosabb 
társadalmi és erkölcsi kérdéseit, 
amelyek hosszú távon megha-
tározzák nemzetünk jövőjét és 
a következő generációk boldo-
gulását. Hat kérdéskört vizsgál-
tak: Az emberi méltóság és az 
élet védelme; Szellemi és állami 
szuverenitás; Közéleti kultúra 
a mindennapokban; Migráció, 
népesedéspolitika, generációk 
együttélése; Jelenünk és jövőnk 
a digitális világban; Nemzetek a 
globális világban.

A szakmai rendezvényen a 
„Sorskérdéseink” programot és 
annak részleteit Horváth Ágnes, 
az egyesület főtitkára mutatta be, 
és a „Jelenünk és jövőnk a digitá-
lis világban” témacsoportot külön 
részletezte dr. Borók György szak-
értő. A rendezvényen kiemelt 
figyelmet kapott a magyar űrku-
tatás, amelynek aktuális helyze-
téről dr. Ferencz Orsolya, űrku-
tatásért felelős miniszteri biztos 
tartott előadást.

– Az űrszektor fontos része 
a digitalizációnak, a világűrbe 
kihelyezett infrastruktúrának a 
szerepe kiemelkedővé vált a mo-
dern gazdaságban. Ma már 14 
ezer körüli a műholdak száma, 

amelyek a Föld körül keringenek. 
Ezek működő eszközök, ame-
lyekre rengeteg globális szolgálta-
tás épül. Civil, illetve tudományos 
jelentőségük van, a navigációt 
mindannyian használjuk, akár a 
saját telefonunkon, de a katonai 
alkalmazásokban is. A műholdas 
földmegfigyelési vagy kommu-
nikációs navigációs képesség 
miatt a NATO műveleti területté 
nyilvánította a világűrt. Ma már 
nem tudnánk a világgazdaságot 
üzemeltetni az űrszektor, az űrbe 
kihelyezett eszközök nélkül – 
hangsúlyozta dr. Ferencz Orsolya, 
majd rámutatott egy nagyon fon-
tos tényre.

– Számos ország az űrtech-
nológiában nagyon komoly 
ambícióval lép fel, de mostan-
ra megjelentek a magáncégek. 
A már említett 14 ezer műhold 
70 százaléka egyetlen ember ke-
zében van, és ő Elon Musk. Mind 
gazdasági potenciáljában, mind 
képességeiben olyan mértékű 
infrastruktúrákat birtokolnak 
egyes magáncégek, mint egész 
államok vagy államalakulatok. Ez 
most egy technológiai verseny-
futás, amit látunk – tette hozzá 
a miniszteri biztos, majd vázolta 
hazánk helyzetét az űripar tekin-
tetében.

– Magyarország 2015 óta az 
ESA, az Európai Űrügynökség tel-
jes jogú tagja, már korábban is 
hívtak minket, de nem léptünk. 
Ez egy politikai hiba volt ciklu-
sokon átívelően, három évtize-
den át nem ismertük fel ennek 
a jelentőségét. 2015-ben végül 

beléptünk, de nagyon minimális 
költségvetéssel. Amikor 2018-
ban átvettem az Európai Űrügy-
nökség magyar delegációjának 
a vezetését, akkor drasztikusan 
meg kellett emelnünk a hozzájá-
rulásunkat, megötszöröztük. Így 
2015-től 2024-ig 23-ról 256-ra 
tudtuk emelni a magyar partne-
rek számát az Európai Űrügynök-
ség esetében – fogalmazott dr. 
Ferencz Orsolya. Szerencsére 
maguk a kutatók, a szakembe-
rek hihetetlen elkötelezettséggel 
tartották életben egészen addig 
is. 2021-ben a magyar kormány 
elfogadta a HUNOR nemzeti 
űrkutatóipari programot, amely 
ma már önmagáért beszél. Hi-
hetetlen, elképesztő katalizáló 
hatása van a felsőoktatásra, az 
egyetemeinkre, a kisvállalkozá-
sokra, sőt az egész magyar társa-
dalomra – részletezte a miniszte-
ri biztos, majd hosszasan mesélt 
Kapu Tibor űrhajós és a kecske-
méti származású Cserényi Gyula 
tartalék űrhajós kiképzéséről, 
kiválasztásáról, valamint Kapu 
Tiborék űrutazásáról, az űrben 
végzett kísérletekről, és az ak-
kor még csak tervezett Artemis II 
misszióról.

Az utóbbiról megjegyezte: a 
Hold körüli kapszula és a leszál-
lóegység, illetve a kiépítendő inf-
rastruktúra kapcsán mindenre 
szükség van. Ebben pedig lehető-
séget kapnak a magyar gazda-
ság szereplői is, például az autó-
ipar és a napelemgyártók, így a 
Kecskeméten működő cégek is – 
mondta dr. Ferencz Orsolya.
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Hibrid geotermia
ZSANA A településen épül 
meg Magyarország első hibrid 
geotermikus beruházása. Akár 
több kilométer mélyről nyert 
hőenergia biztosíthatja a jövő 
áram- és hőellátását Kiskun-
halas és Zsana térségében. 
Az MVM Zöld Generáció Zrt. ki-
emelt célja az európai klímavé-
delmi törekvésekhez igazodva 
a hazai megújuló energiafor-
rások – különösen a geotermi-
kus energia – fenntartható és 
széles körű hasznosítása.

Chipsberuházás

BAJA A SUGO FOOD Kft. mint-
egy 17,5 milliárd forint értékű 
bajai beruházásával tovább 
erősödik a hazai élelmiszer-
ipar, mivel Európa máso-
dik legnagyobb tortillachips-
gyártójáról van szó, és az itt 
felhasznált alapanyagok 90 
százalékát magyar gazdáktól 
szerzik be. A cég szoros együtt-
működést folytat a Magyar 
Agrár- és Élettudományi Egye-
temmel, ami lehetővé teszi, 
hogy rendkívüli eredmények 
szülessenek a burgonyater-
mesztés terén.

Üzemmodernizáció

HARTA Technológiai és infor-
matikai eszközöket szerez be, 
és a telephely korszerűsítésé-
vel részben megújítja műkö-
dési környezetét a Metálpack 
Ipari és Kereskedelmi Kft. 
A fémszerkezetek tervezésé-
vel, gyártásával és szerelésé-
vel foglalkozó hartai vállalko-
zás komplex beruházása a 
GINOP PLUSZ operatív prog-
ram keretében valósul meg, 
30 millió forint vissza nem térí-
tendő európai uniós támoga-
tás segítségével.

Hidrogén jövőkép

KISKUNHALAS Hidrogén-
technológiával kapcsolatos 
szakmai fórumot rendeztek a 
közelmúltban a kiskunhalasi 
Ganzair Kompresszortechnika 
Kft. csarnokában. A Magyar 
Hidrogéntechnológiai Szövet-
séggel közösen szervezett 
programon megállapították: a 
hidrogén nem a jövő technoló-
giája, hiszen már napjainkban 
is gyárak, töltőállomások és 
energiarendszerek működnek 
vele, és hosszú távon egyre 
több vállalkozás, sőt háztartás 
is élvezheti majd ennek a tech-
nológiának az előnyeit.

Digitális segítség a vállalkozásoknak
Bács-Kiskun Új pályázatokkal és kedvezményekkel bővít a Magyar Kereskedelmi és Iparkamara

A Magyar Kereskedelmi 
és Iparkamara folytat-
ja a kamarai önkéntes 

tagok és a kötelező hozzá-
járulást fizetők mindennapi 
munkáját megkönnyítő meg-
oldások és a különböző ked-
vezményes pályázati lehető-
ségek kidolgozását. A területi 
kamarák javaslatai, észre-
vételei és gyakorlati tapasz-
talatai nagyban hozzájárul-
nak ahhoz, hogy hatékonyan 
és eredményesen lehessen 
képviselni a vállalkozások 
érdekeit a kiemelt fontossá-
gú ügyekben. Már működik a 
mesterségesintelligencia-ala-
pú jogi információkereső, a 
jog.gov.hu, amely egy felhasz-

nálóbarát és mesterséges 
intelligenciával (MI) támoga-
tott rendszer. Lehetővé teszi, 
hogy mind a vállalkozók, mind 
a jogászok könnyen, gyorsan 

és pontosan találják meg a 
számukra szükséges jogi és 
szakmai információkat. Az or-
szág jogrendszerének átlátha-
tósága komoly versenyképes-
ségi kérdés is, hiszen fontos, 

hogy a vállalkozások gyorsan 
és hitelesen tudjanak tájéko-
zódni jogi kérdésekben. A jog-
tár fejlesztéséhez feldolgoz-
ták az összes magyarországi 
jogszabályt és az önkormány-
zati rendeleteket.

Elindult az utóbbi húsz év 
legkedvezőbb, vállalkozások-
nak szóló digitalizációs pályá-
zata. A DIMOP Plusz 1.2.6/B 
jelű pályázat keretében 30 mil-
liárd forintos keretből, 3–12 
millió forint vissza nem téríten-
dő támogatást kaphatnak 90 
százalékos támogatási inten-
zitás mellett a mikro- és kisvál-
lalkozások. A cél a kis cégek 
alacsony digitális intenzitási 
szintjének növelése. A forrás 

a mikro- és kisvállalkozások 
digitális infrastruktúrájának, 
képességeinek fejlesztésére 
fordítható, így egyebek mellett 
informatikai eszközök (például 
számítógépek, mobiltelefonok, 
nyomtatók, hálózati berende-
zések, szoftverek), felhőszol-
gáltatások beszerzése, digitá-
lis tanácsadás, weboldal vagy 
webshop készítése számolha-
tó el. A DIMOP Plusz program 
kibővített második körében 
az egész ország pályázhat, a 
későbbiekben Budapest is be-
kapcsolódik.

A Netlock minősített elekt-
ronikus aláírással újabb, ked-
vezményes felhőalapú aláíró 
megoldást kínál a kamara az 

önkéntes tagok számára a ka-
marai kedvezményprogram 
részeként, amellyel a kama-
ra tovább erősíti digitalizációs 
szolgáltatásait. A három évre 
szóló szerződéssel az első 
évben szinte fél áron, utána 
pedig az aktuális árlista sze-
rint érheti el a szolgáltatást a 
szerződő önkéntes kamarai 
tag. A megoldás felhőalapú, 
nincs szükség telepített szoft-
verre, kártyára vagy olvasóra: 
webes felületen, számítógép-
ről vagy akár okostelefonról 
bárhonnan, bármikor elérhe-
tő a minősített elektronikus 
aláírás, amely teljes bizonyító 
erejű joghatással bír egész Eu-
rópában.

eÁFA: új  
korszak jön  
az áfabevallásban

A Bács-Kiskun Várme-
gyei Kereskedelmi és 
Iparkamara meghívásá-

ra eÁFA – Az áfabevallás más 
utakon címmel tartott előadást 
Czöndör Szabolcs, a Nemze-
ti Adó- és Vámhivatal Központi 
Irányítás Adószakmai Innováci-
ós Főosztályának főosztályve-
zetője a köztestület kecskeméti 
székházában. Az esemény iránti 
nagy érdeklődést mutatta, hogy 
a székházban mintegy húszan 
kísérték figyelemmel, de az in-
terneten keresztül több mint két-
százan csatlakoztak az ország 
különböző pontjairól. Czöndör 
Szabolcs főosztályvezető a két-
órás előadás során szólt az on-
line számlarendszer változása-
iról, a megújuló áfabevallásról, 
az eÁFA rendszerről, a könyve-
lés digitalizációjáról, a könyve-
lési folyamatok átalakulásáról. 
Az előadást összegezve kiemel-
te: az áfabevallás a ’90-es évek 
óta lényegében változatlan. Egy 
nyomtatványt kell kitölteni vagy 
papíralapon, vagy immár közel 
20 éve elektronikus formában. 
Az új rendszer annyiban más, 
hogy a bevallási folyamatba, az 
áfaanalitika-készítési folyamatba 
illeszkedik bele a bevallás, maga 
az áfaanalitika a bevallás alap-
ja. Ez azt is jelenti, hogy a kapott 
adatokat az adóhivatal saját ada-
taival tudja összevetni és az ano-
máliákat kiszűrni. Az új rendszer 
lehetőséget ad arra, hogy még a 
bevallás benyújtása előtt látható-
vá váljanak az alapvető hibák a 
könyvelők számára, segítve ezzel 
a munkájukat. Az eÁFA-bevallás 
egy ügyfélbarát rendszer, de min-
denképpen felkészülést igényel. 
Ehhez nyújtott segítséget a Bács-
Kiskun Vármegyei Kereskedelmi 
és Iparkamara által szervezett 
ingyenes előadás. A könyvelők 
megismerték azokat a fő szem-
pontokat, amelyeket figyelembe 
kell venniük a jövőben, és akkor 
még gördülékenyebb lesz az új 
rendszerre történő átállás, ké-
sőbb pedig a bevallások elkészí-
tése. Jelenleg az áfabevallások 
nagyságrendileg 600 ezer adó-
zót érintenek. A 2024 óta élő és 
a közeljövőben kötelezővé váló 
új rendszer esetében nem a gyor-
saságon van a hangsúly, hanem 
a hibák feltárásán, a felesleges 
adminisztráció csökkentésén.

A rendezvény a Vállalkozásfej-
lesztési Program része, amely a 
Nemzetgazdasági Minisztérium 
NGM_SZERZ/430-3/2025 sz. 
projektjének támogatásából va-
lósult meg.

Gaál József köszöntőjében a digitalizáció és az űripar jövőformáló szerepét hangsúlyozta

Már működik a mes-
terségesintelligen-
cia-alapú jogi infor-
mációkereső.
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Osztalékkiadás 
mint tulajdon-
szerzési jogcím?

A gazdasági társaságok 
működése során gyak-
ran merül fel az oszta-

lék kérdése, amely főszabály 
szerint pénzben kerül kifize-
tésre a tagok vagy részvé-
nyesek részére. Ugyanakkor 
a társasági jog lehetőséget ad 
arra is, hogy a kifizetés ne ki-
zárólag készpénzben, hanem 
természetben történjen – tá-
jékoztatta a Bács-Kiskun Vár-
megyei Kereskedelmi és Ipar-
kamara kiadványának olvasóit 
dr. Csonka Péter közjegyző.

Ennek egyik sajátos esete, 
amikor a társaság valamely in-
gatlanát adja át osztalék jog-
címén a tulajdonos részére. 
Felmerül a kérdés: alkalmas-e 
az osztalékkiadás önálló jog-
címként az ingatlan-nyilvántar-
tási bejegyzésre?

A magyar ingatlan-nyilván-
tartási szabályok szerint tu-
lajdonjog bejegyzésére csak 
olyan jogcím alapján kerül-
het sor, amely a tulajdonszer-
zés jogszerű alapját hitelt ér-
demlően igazolja. Ilyen lehet 
például az adásvétel, aján-
dékozás, csere vagy öröklés. 
Az osztalékkiadás azonban 
nem klasszikus dologi jogi jog-
cím, hanem a társaság nye-
reségéből való részesedés 
teljesítési módja. Amennyiben 
a társaság taggyűlési hatá-
rozata kifejezetten rendelke-
zik arról, hogy a jóváhagyott 
osztalékot a társaság megha-
tározott ingatlan tulajdonjo-
gának átruházásával teljesí-
ti, a bejegyzés jogcíme lehet 
„osztalékkiadás”. A földhi-
vatal ugyanakkor vizsgálja, 
hogy az okiratokból a tulaj-
donszerzés jogalapja egyértel-
műen megállapítható legyen. 
A gyakorlatban ezért célszerű 
az ilyen ügyleteket nem pusz-
tán osztalékfizetésként, ha-
nem külön ingatlanátruházási 
szerződéssel alátámasztani, 
amelyben a vételár kifizetése 
az osztalék betudásával mi-
nősül teljesítettnek. Lényeges 
ugyanakkor, hogy ez az ügy-
let több irányban is keletkez-
tet adófizetési kötelezettsé-
get: egyrészről meg kell fizetni 
az osztalék kifizetéséhez 
kapcsolódó adót, valamint 
a visszterhes ingatlanszerzés-
hez kapcsolódó illetéket, ezen 
túlmenően az is vizsgálan-
dó, hogy az ingatlan ellenér-
téke kapcsán a társaságnak 
fel kell-e számítani általános 
forgalmi adót is.

Külföldi üzleti 
ajánlatok magyar 
cégeknek

Az alábbi aktuális üzleti le-
hetőségeket ajánljuk a vál-
lalkozások figyelmébe. Bő-

vebb felvilágosításért és további 
ajánlatokért a Bács-Kiskun Várme-
gyei Kereskedelmi és Iparkama-
ra 06-76/501-508-as vagy a 06-
70/702-8401-es száma hívható.

Egy Auvergne–Rhône-Alpes ré-
gióban működő francia vállalat, 
amely lőterekhez gyárt beren-
dezéseket, olyan gyártókat vagy 
beszállítókat keres Európában, 
akik nagy ütésállóságú szinteti-
kus vagy gumialapú anyagokat 
tudnak biztosítani. Az együttmű-
ködés kiszervezési megállapo-
dás keretében valósulna meg. 
(BRFR20260309023)

Egy 2026-ban alapított ír vál-
lalat középiskolai tankönyvek és 
munkafüzetek fejlesztésével fog-
lalkozik, amelyek a pénzügyi tuda-
tosságot fejlesztik. Európai nyom-
dai partnert keresnek. 

(BRIE20260326012)
Egy dán sportruházati válla-

lat, amely saját webáruházán ke-
resztül értékesít teljesítményfoko-
zó edzőruházatot és hétköznapi 
sportos viseletet, tapasztalt gyár-
tót keres. Fő termékek: technikai 
futónadrágok, sportmelltartók és 
funkcionális edzőruházat, kizá-
rólag fekete és fehér színekben. 
A cég alacsony minimális rendelé-
si mennyiségeket és gyakori után-
rendeléseket igényel, beszállítói 
szerződés keretében. 

(BRDK20260326007)
Egy holland, temetkezési termé-

kek gyártásával foglalkozó válla-
lat megbízható európai gyártókat 
keres fa koporsófogantyúk és az 
azokhoz tartozó zárócsavarok előál-
lítására. A cég hosszú távú együtt-
működést kíván kialakítani, olyan 
beszállítókkal, melyek meghatá-
rozott méretekben képesek bükk- 
és tölgyfából fogantyúkat gyárta-
ni, opcionális felületkezeléssel (pl. 
lakkozás vagy színezés). Az együtt-
működés beszállítói megállapodás 
keretében valósulna meg.

(BRNL20260309021)
Egy svéd, divat- és funkcioná-

lis lábbelik területén aktív vállalat 
tapasztalt gyártót keres, termé-
szetes gumi csizmák előállításá-
ra. A csizmák a divatos megjele-
nést és a praktikus, vízálló kivitelt 
ötvözik, szármagasságuk 40 cm 
és 90 cm között változik. A vállalat 
hosszú távú együttműködést kíván 
kialakítani egy olyan gyártópartner-
rel, kereskedelmi, kiszervezési és 
beszállítói megállapodások kereté-
ben, amely képes magas minősé-
gű gumilábbelik gyártására. 

(BRSE20260313008)

A külpiacokon dőlhet 
el a cégek jövője
Kecskemét Gyakorlati útmutatót kaptak a vállalkozások
A cégek versenyképességének 
erősítése egyre inkább az ex-
porton, a nemzetközi piacokon 
való megjelenésen és a stabil 
partnerkapcsolatokon alapul. 
Ehhez nyújtott segítséget áp-
rilis első felében a Bács-Kis-
kun Vármegyei Kereskedelmi 
és Iparkamara egy ingyenes 
szakmai rendezvénnyel.

SEBESTYÉN HAJNALKA

Az eseményen a Bács-Kiskun 
vármegyei vállalkozások a külpi-
aci terjeszkedéshez és a beszál-
lítói pozíció építéséhez kaptak 
ötleteket, útmutatókat az ex-
porttevékenységet támogató 
eszközökről a HEPA Magyar 
Exportfejlesztési Ügynökség 
és a HIPA Nemzeti Befektetési 
Ügynökség vezetői jóvoltából.

A kereskedelmi és iparka-
mara, valamint a HEPA közös 
szervezésében, a HIPA együtt-
működésével megvalósult 
rendezvényen több terület-
re fókuszáltak: a külpiacra 
lépés lehetőségeire, az ex-
porttevékenységet támo-
gató eszközökre, valamint 
a befektetésösztönzés aktuális 
stratégiai irányaira és a beszál-
lítói együttműködésekbe való 
bekapcsolódás lehetőségei-
re. A résztvevők mindezekről 
gyakorlati szempontok mentén 
kaptak átfogó képet.

Gaál József, a kamara elnö-
ke köszöntőjében kiemelte: 
a Bács-Kiskun Vármegyei Keres-
kedelmi és Iparkamara sokféle 
programot szervez a vállalkozá-
soknak. Az egyik legfontosabb 
téma a piacra lépés. A vállalko-
zásokat olyan piaci kapcsola-
tokhoz, olyan tudáshoz segítik 
hozzá, amellyel hatékonyabbak, 
eredményesebbek lesznek. 
Az elnök továbbá minden vál-
lalkozást arra ösztönzött a ren-
dezvényen, hogy vegye igénybe 
a Külgazdasági és Külügymi-
nisztérium nemzetközi kapcso-
latrendszerét, amely minden 
országban biztosított, a külgaz-
dasági diplomaták által. A vár-
megyei kamara számára is szá-
mos esetben nyújtottak már 

segítséget külföldi látogatások 
szervezése, valamint a kap-
csolatfelvételek során. Végül 
a HEPA és a HIPA kiváló szak-
mai munkáját emelte ki, ame-
lyet minden vállalkozás bizalom-
mal igénybe vehet.

Bihari Katalin, a Külgazda-
sági és Külügyminisztérium 
külgazdaság fejlesztéséért fe-
lelős helyettes államtitkára, 
a HEPA vezérigazgatója előadá-
sában a magyar vállalkozások 
exporttevékenységére tért ki.

Elmondta: a magyar gazda-
ság számára az export alaku-
lása kulcsfontosságú, hiszen 
hazánk az egyik legnyitottabb 
gazdaság Európában. Az export 
a GDP-nek több mint 85 szá-
zalékát teszi ki. 2010-től, az el-
múlt 15 évben a termékexport 
értéke megduplázódott, 71 
milliárd euróról csaknem 147 
milliárd euróra nőtt, a szolgál-
tatásexport pedig még ennél 
is nagyobb arányban bővült. 
A magyar vállalkozások ver-
senyképessége jelenleg éppen 
azon múlik, hogy képesek-e 
a nemzetközi piacokon is meg-
jelenni, és ott stabil, tartós part-
nerkapcsolatokat kialakítani. 
A tapasztalatok is alátámaszt-
ják: a tudatos külpiaci jelenlét 
és az exportképesség növelése 
minden magyar vállalat számá-
ra kiemelten fontos.

A szakember kifejtette a vár-
megyei adatokat is. Bács-Kis-
kun vármegye ipari teljesít-
ménye országos szinten is 
jelentős. Az egy lakosra jutó 
termelési érték, ipari termelési 
érték meghaladja az országos 
átlagot, hiszen az 1,3-szeresét 
teszi ki. A vármegyei vállalatok 
exportja az ágazatokat tekint-
ve jól mutatja a térség gazda-
sági sokszínűségét. Az élelmi-
szeripar a legmeghatározóbb, 
27 százalékkal, ezt követi 
a fém-, gép-, illetve a járműipar 
és az elektronika, majd a kön�-
nyűipar és az agrárgazdaság. 
Ezzel párhuzamosan a kkv-k 
exportteljesítménye is dinami-
kusan növekszik, a vármegyei 
kkv-k exportja mintegy 27 szá-
zalékos növekedést mutatott.

Bihari Katalin egy fontos 
tényre is felhívta a figyelmet. 
A vármegye, földrajzi elhelyez-
kedését tekintve, nagyon elő-
nyös helyzetben van, hiszen 
déli irányban közvetlen kapcso-
lódási pontot jelent a nyugat-
balkáni régióhoz, amely egyre 
fontosabb célpiac a magyar 
vállalkozások számára. Arra 
biztatott mindenkit, használják 
ki, hogy valamennyi nyugat-bal-
káni országgal kiváló politikai 
kapcsolatokkal rendelkezik 
az ország. Végül az előadá-
sa végén Bihari Katalin szólt 

a HEPA szolgáltatásairól, a kép-
zésekről, a nemzetközi kiállítá-
sokon való részvételekről is.

A rendezvény második felé-
ben további három előadást 
hallhattak a résztvevők.  
dr. Artner Gábor Péter, 
a HEPA vezérigazgató-helyet-
tese Határokon túl: hogyan 
legyünk sikeresek külföldön? 
címmel tartotta meg előadá-
sát, amelyben részletesen ki-
tért arra, hogyan nyújt segítsé-
get a szervezete ahhoz, hogy 
a nemzetközi piacra kilépés 
tervezhető, átlátható és sike-
res legyen.

A befektetésösztönzés stra-
tégiai irányai és a beszállítói 
együttműködési lehetőségek 
címmel a HIPA részéről Almási 
Martina vezető szakértő és 
Kecskés Bálint szenior tanács-
adó osztotta meg gondolatait. 
A résztvevők hallhatták, hogy 
a HIPA hogyan segíti Magyaror-
szágon megtelepedni a külföl-
di befektetőket, ehhez kiváló 
telephelybázist tartanak fenn, 
amelyhez a vármegyei vállalko-
zások is jelentkezhetnek. 

A vállalkozások vezetői 
tájékoztatást kaptak még 
többek között az állami tá-
mogatásokról, támogatási 
feltételekről, pályázatokró és 
beszállítói együttműködési 
lehetőségekről is.

A kamarai rendezvényen a vállalkozások exportpiaci lehetőségeiről és új partnerkapcsolatairól esett szó

Az üzleti siker sokszor a tárgyalóasztalnál dől el
Kecskemét Ingyenes képzés segítette a vállalkozókat hatékonyabb tárgyalási és üzletkötési stratégiák elsajátításában

A versenyelőny gyakran 
a tárgyalóasztalnál dől 
el. Ennek jegyében Üzle-

ti tárgyalási stratégiák címmel 
tartottak ingyenes képzést vállal-
kozásoknak a Bács-Kiskun Vár-
megyei Kereskedelmi és Iparka-
mara kecskeméti székházában. 
Az április közepén megtartott 
rendezvényen a résztvevők struk-
turált felkészülési módszertant, 
hatásos érvelési technikákat és 
tudatos stratégiai szemléletet 
sajátíthattak el a kommunikáci-
ós szakemberek segítségével. 
A képzés gyakorlati eszközöket 
adott a vállalkozók kezébe, hogy 
a jövőben a különböző tárgyalá-
si helyzetekben átgondoltabban, 
magabiztosabban és eredmé-

nyesebben léphessenek fel és 
köthessenek üzletet. A képzést 
az Üzleti Tárgyalási Stratégi-
ák program két trénere: Róbert 
Nóra HR-szakértő, team coach, 
valamint Takács Antal kompe-
tenciafejlesztő tréner, business 
és team coach tartotta meg. 
Kiemelték, hogy ma, a digitális 
világ uralta üzleti életben a leg-
többen azt hiszik, elég a jó hon-
lap, webes kereskedelem, egy 
jó ár, vagy egy jó szolgáltatás. 
Ezzel szemben a tapasztalat is 
mutatja, hogy a problémák iga-
zából akkor kezdődnek, amikor 
el kell menni tárgyalni, szemé-
lyes kapcsolat szükséges egy 
üzleti partnerrel. Ugyanis nem 
elég az ártárgyalás, a szolgálta-

tás bemutatása, hiszen ennél is 
fontosabb az, hogyan tud a vál-
lalkozó emberként kapcsolódni 
a másik félhez, például a céges 
partnerhez, ügyfélhez, beszállító-
hoz. A kereskedelmi és iparka-
mara által életre hívott képzés 
pontosan ebben nyújtott segítsé-
get a tudományos, kutatásokkal 
megalapozott módszertan fogá-
sainak átadásával. Az egész na-
pos tréning során különböző té-
maköröket érintettek. Nándi, egy 
fiktív vállalkozó állt a középpont-
ban, a trénerek az ő munkáján, 
történetén keresztül mutatták be 
a tárgyalási és eladási techniká-
kat. A képzésen tanított, tudomá-
nyosan alátámasztott módszer-
tant dr. Újszászi Bogár László 

nyelvésszel dolgozták ki, aki elis-
mert hazai és nemzetközi kutató. 
A módszertan kifejezetten a ka-
marai vállalkozókra lett kifejleszt-
ve. Az Üzleti Tárgyalási Stratégiák 
a Magyar Kereskedelmi és Ipar-
kamara országos képzési prog-
ramja, amelynek Kecskemét volt 
az első állomása. A nagyszámú 
érdeklődésre reagálva, május-
ban egy újabb alkalmat tartanak. 
A képzés a Magyar Kereskedelmi 
és Iparkamara Vállalkozásfejlesz-
tési Projektjének megbízásából, 
a Nemzetgazdasági Minisztérium 
támogatásával valósult meg.

Felnőttképzési engedélyszám: 
E/2021/000218. Felnőttképző 
nyilvántartási engedélyszám: 
B/2021/002097.Gyakorlati tárgyalási technikákat ismerhettek meg a résztvevők



2026. április 30., csütörtökIV.	  GAZDASÁGI

Példát mutat  
a Four Points  
by Sheraton

A Four Points by Sheraton 
Kecskemét Hotel és Konfe-
renciaközpont a kereske-

delmi és iparkamara által felügyelt 
turizmus-vendéglátás ágazatban 
lévő szakmák gyakorlati képzőhe-
lye a szálloda nyitása óta. Jelentős 
létszámú diák tanul náluk.

A hazai vidéki szállodaiparban 
ez a hotel a környezettudatos mű-
ködés terén is élen jár, ez a min-
dennapi munka során is látható-
an és eredményesen megjelenik. 
A példamutató, megújuló energia-
forrásokat alkalmazó és az újra-
hasznosítást előnyben részesítő 
munkájuk elismeréseként meg-
kapták a hazai Zöld Szálloda díjat 
és a nemzetközi Green Key minő-
sítést. A rangos kitüntető címeket 
azoknak adományozzák, akik a 
környezettudatosság mellett a tár-
sadalmi felelősségvállalásban is 
részt vesznek.

– Ma már elengedhetetlen, 
hogy a fenntarthatóság a napi 
működésünk szerves részévé vál-
jon. Ezek a díjak fontos visszaiga-
zolások számunkra: azt mutatják, 
hogy jó úton járunk, és nemcsak 
vendégeink elégedettségét szol-
gáljuk, hanem a helyi közösség 
jövőjéért is felelősséget vállalunk 
– mondta Juszkó Anita, a Four 
Points by Sheraton Kecskemét 
Hotel és Konferenciaközpont 
igazgatója, majd konkrét példá-
kat is hozott.

– A LED-izzókon, az energiata-
karékos rendszerek működteté-
sén régen túlmutatnak a környe-
zettudatosság jegyében hozott 
döntéseink, intézkedéseink. Sa-
ját komposztálót működtetünk, 
kartonpréssel dolgozunk, a víz-
csapokra habosító perlátorokat 
szereltünk a vízfogyasztás csök-
kentése érdekében, és ahol csak 
lehet, áttértünk a környezetbarát 
tisztítószerekre. Nem utolsósor-
ban a szaunáinkat csak akkor 
működtetjük, amikor valóban 
igény van rá. Mindezek bevezeté-
sét komoly és időigényes munka, 
illetve tudatos szemléletváltás 
előzte meg, de megéri – részle-
tezte az igazgatónő, végül szólt 
a jövőről.

– A díjakat 2024-ben, illetve 
2025 végén kaptuk meg, de nem 
örökre szólnak. Évente, kétévente 
újravizsgálják környezettudatos 
tevékenységeinket. Újra és újra 
bizonyítanunk kell, sőt a nemzet-
közi elismerés tekintetében min-
den alkalommal valami pluszt is 
fel kell mutatnunk, amellyel még 
nagyobb mértékben hozzájáru-
lunk a fenntarthatósághoz – fo-
galmazott Juszkó Anita.

Meghosszabbított 
határidő!

Meghosszabbították a ha-
táridőt, május 8-ig fogad-
ják a jelentkezéseket a 

Bács-Kiskun Vármegyei Kereske-
delmi és Iparkamara 2026. évi mes-
terképzéseire és mestervizsgáira. 
A Bács-Kiskun Vármegyei Kereske-
delmi és Iparkamara (bejelentés 
száma: B/2021/000705) az alábbi 
szakmákban tervez mesterképzése-
ket indítani, és szervez mestervizs-
gákat 2026-ban, megfelelő jelent-
kezési létszám esetén: autószerelő, 
kézápoló és körömkozmetikus, koz-
metikus, speciális lábápoló. A kép-
zések tervezett időpontja: 2026. 
május vége. A mesterképzés teljesí-
tését követően a vármegyei kamara 
tanúsítványt ad ki. Sikeres mester-
vizsga esetén a vizsgázó mesterle-
velet kap. A mestervizsga célja, hogy 
a szakemberek számára biztosítsa 
a szakmai fejlődés, a karrier kiala-
kításának lehetőségét, valamint a 
tanulóképzéshez és vállalkozásve-
zetéshez szükséges ismeretek el-
sajátítását. Tanúsítsa a vállalkozás 
működtetéséhez szükséges szak-
mai, gazdasági, pénzügyi, vezetési, 
munkaügyi és jogi ismeretek meglé-
tét. A mestervizsgára való jelentke-
zés feltételei: szakmai képesítést 
igazoló közokirat vagy annak hiteles 
másolata; mestervizsga-követel-
ményben meghatározott szakirányú 
szakmai gyakorlattal rendelkezik, 
és azt 30 napnál nem régebbi mun-
káltatói igazolással, nyilvántartásba 
vételt tanúsító igazolással vagy cég-
kivonattal igazolja. Bővebb informá-
ció kérhető Benkéné Tóth Katalin 
mestervizsga-referenstől, a  
06-70/702-8431-es telefonszá-
mon, vagy az országos kamarai 
honlapon  
(www.mkik.hu/kepzes-oktatas).

Kapaszkodó a cégeknek
Kecskemét A finanszírozási lehetőségekről egyeztettek
A 2026-os üzleti évben a vállal-
kozásoknak egyszerre kell sta-
bilan működniük, fejleszteniük 
és alkalmazkodniuk a gyorsan 
változó gazdasági környezet-
hez. Ebben a helyzetben külö-
nösen felértékelődnek azok a 
finanszírozási és fejlesztési le-
hetőségek, amelyek valódi se-
gítséget adnak a mikro-, kis- és 
középvállalkozások számára. 
Ehhez nyújtott segítséget, gya-
korlati válaszokat április köze-
pén a KAVOSZ és a Portfolio 
közös szervezésű rendezvé-
nye, amelynek Kecskeméten a 
Four Points by Sheraton Hotel 
konferenciaterme adott helyet.

SEBESTYÉN HAJNALKA

Az országos gazdasági road-
show negyedik állomása volt 
Kecskemét, ahol cégvezetők, 
szakértők, finanszírozói sze-
replők és szakpolitikai döntés-
hozók közösen tekintették át a 
2026-os gazdasági kilátásokat. 
A rendezvény fókuszában a 
kkv-k finanszírozása, beruházá-
sainak ösztönzése, stabilitásuk 
megőrzése és versenyképessé-
gük erősítése állt. Bemutatták 
a Széchenyi-kártya-program ak-
tuális lehetőségeit, a vállalko-
zásfejlesztéshez elérhető forrá-
sokat, a régió üzleti kilátásait, 
szó volt arról is, hogyan segíthe-
ti a digitalizáció, a mesterséges 
intelligencia és a tudatos szer-
vezetfejlesztés a hatékonyabb 
működést.

A rendezvény a Bács-Kiskun 
Vármegyei Kereskedelmi és 
Iparkamara, valamint a Vállal-
kozók és Munkáltatók Orszá-
gos Szövetsége Bács-Kiskun 
Vármegyei Szervezetének szak-
mai támogatásával valósult 
meg.

A szakmai program elején 
köszöntőt mondott Gaál József, 
a vármegyei kereskedelmi és 
iparkamara elnöke. Sikertörté-
netként jellemezte a Széchenyi-
kártya-programot, amely két 
szervezet, a Magyar Kereske-
delmi és Iparkamara, illetve a 
VOSZ kezdeményezésére létre-
jött, államilag támogatott, több 
elemből álló hiteltermék. Jelen-
leg a legjobb feltételeket kínálja 
a piacon a vállalkozásoknak.

A vármegyei elnök hozzá-
tette: a kihívások korát éljük, 
amely a vállalkozások életében 
óriási megpróbáltatást jelent. 
Kiszámíthatatlan a gazdasági 

élet, senki sem tudja igazán, mi 
lesz fél év múlva, egy év múl-
va. Éppen ezért a vállalkozá-
sok egyetlen dolgot tehetnek, 
nagyon gyorsan kell tudniuk 
alkalmazkodni, és döntéseket 
hozni. Rá kell érezniük arra a 
pillanatra, amikor dönteni kell. 
Ebben igyekszik a vármegyei 
kamara segítséget nyújtani a 
társszervezetekkel együtt. Gaál 
József kifejtette: vállalkozásfej-
lesztési programjuk keretében 
folyamatosan több témakört 
érintve tartanak ingyenes ren-
dezvényeket, csak az elmúlt 
évben közel harmincat. Ebben 
az évben harminc fölötti a ter-
vezett események száma, a fő 
fókuszban az aktuális gazda-
sági témák és a mesterséges 
intelligencia áll. Plusz egy saját 
szervezésű programjuk is fut, 
amely a cégeknél a dolgozói 
stressz kezelésével foglalkozik.

A roadshow eseményén 
köszöntőt mondott még 
Szemereyné dr. Pataki Klaudia, 
Kecskemét polgármestere is. 
Kiemelte: a mai változó világ-
ban nem egyszerű helytállni, 
és nem egyszerű tervezni sem. 
Bölcs döntésekre, bölcs tapasz-
talatokra van szükség. Kecske-
méten és Kecskemét régiójá-
ban azonban van értelme és 
értéke annak, hogy az ember 
gondolkodjon, tervezzen, akár 
változtasson a vállalkozása te-

vékenységi körében, vagy akár 
egy teljesen új vállalkozást in-
dítson el. Lehet ezt kicsiben 
is, az alulról építkezés mindig 
meghozza a gyümölcsét.

Weninger Richárd, a VOSZ 
Bács-Kiskun Vármegyei Szer-
vezetének elnöke köszöntőjé-
ben rámutatott: a vármegyei 
VOSZ az elmúlt évben jelentős 
növekedést mutathat fel, és a 
Széchenyi-kártya-program ke-
retében több mint ezer sikeres 
hitelügylet valósult meg, a kihe-
lyezett hitel összege eléri a 32 
milliárd forintot.

Végh Richárd, a KAVOSZ Zrt. 
vezérigazgatója előadásában 
részletesen szólt a Széchenyi-
kártya 24 éves sikertörténe-
téről. Leszögezte, hogy most 
ebben a bizonytalan piaci kör-
nyezetben Európában minden-
hol a vállalkozókat ugyanazok 
a kérdések foglalkoztatják: 
mekkora lesz a kereslet a ter-
mékeikre, szolgáltatásaikra, 
hogyan tudják kikalkulálni a 
növekvő költségeket a terme-
lés és a munkaerő esetében, 
valamint a finanszírozási lehe-
tőségek. Ez utóbbi azonban 
a magyar vállalkozásoknak 
sokkal kisebb fejtörést okoz, 
köszönhetően a Széchenyi-
kártya-programnak. A felmé-
résekben mindössze a hazai 
vállalatok 29 százaléka jelezte 
azt, hogy ez is egy probléma. 

Szemben az uniós 45 száza-
lékkal, vagy a régiós 50 szá-
zalékos átlaggal. A Széche-
nyi-kártya stabil pontot ad a 
vállalkozások működésében.

Végh Richárd bemutatta a 
Széchenyi-kártya portfólióját is. 
Minden hiteltermék 3 százalé-
kos éves fix kamatozással érhe-
tő el jelenleg. Ez pedig rend-
kívül jónak mondható, hiszen 
Magyarországon az átlagos pi-
aci kkv-hitelkamatláb körülbe-
lül 8,5 százalékos. A Széchenyi-
kártya-programon belül a 
termékek nemcsak a likviditá-
si, a forgóeszköz igényeket és a 
rövid távú igényeket szolgálják 
ki, hanem a hosszabb távú be-
ruházások finanszírozására is 
lehetőséget adnak.

A Széchenyi-kártya jól fel-
épített rendszerének sikerét 
mutatja, hogy az elmúlt 24 év-
ben összesen több mint 540 
ezer szerződést kötöttek meg. 
Több mint 150 ezer magyar 
vállalatnak volt már valamilyen 
Széchenyi-kártya-programos 
terméke, és az összes volumen 
értéke eléri a mintegy 11 ezer 
milliárd forintot. A jelenlegi élő 
állományok tekintetében el-
mondható: 80 ezer vállalatnak 
van élő hitelszerződése, és ös�-
szesen több mint 130 ezer élő 
szerződés van, ami azt jelenti, 
hogy egy-egy vállalat több hitel-
szerződéssel rendelkezik.

Gaál József köszöntőjében a vállalkozások versenyképességét erősítő gazdasági lehetőségeket emelte ki
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A sikerhez a jogi háttér is kulcsfontosságú
Kecskemét A webinárium az osztrák és német piacra lépés jogi tudnivalóit mutatta be

A Bács-Kiskun Vármegyei 
Kereskedelmi és Iparka-
mara ingyenes szakmai, 

gazdaságot érintő előadása-
inak sorát egy webinárium is 
gazdagította áprilisban. Gya-
korlati eszközök a biztonságos 
nemzetközi üzletkötéshez és 
jogérvényesítéshez című on-
line rendezvényén a csatlako-
zó vállalkozások az osztrák és 
német piacra lépéshez kaptak 
hasznos tanácsokat jogi oldal-
ról. Gyakorlati példákon keresz-
tül kézzelfogható iránymuta-
tást nyújtottak számukra, hogy 
a vállalkozásuk biztonságosan 
és tudatosan működhessen a 
két ország piacán.

A webinárium első felében 

Nagy László, német kereskedel-
mi és társaságjogi szakügyvéd, 
német nemzetközi gazdaság-
jogi szakügyvéd, az NZP NAGY 
LEGAL ügyvezető partnere, va-
lamint Mag. Dr. Ruzicska Máté, 
LL.M. ügyvéd, a Budapesti és 
Bécsi Ügyvédi Kamara tagja, 

nemzetközi vállalati jogi mes-
terjogász, az NZP NAGY LEGAL 
ügyvédi társulás bécsi irodájá-
nak vezetője adott kitekintést 
az osztrák és a német piacra.

Elhangzott: a 2004-es euró-
pai uniós csatlakozás idején 
egy magyar vállalkozás akkor 

tudott igazán érvényesülni 
külföldön, ha ott helyben volt 
leányvállalata, fióktelepe, az 
elmúlt 15–20 évben azonban 
sok minden változott, erre már 
nincs feltétlenül szükség. Arra 
azonban nagyon kell figyelni-
ük, hogy különbözőek a társa-
ságokat érintő jogszabályok 
hazánkban, Ausztriában és 
Németországban. Más például 
egy elévülési idő a követelések, 
a ki nem fizetett számlák kap-
csán. Magyarországon öt év, 
míg máshol három év. Abban is 
van eltérés, hogy míg nálunk a 
szerződés befogadását jelenti, 
ha megérkezik a számla, Auszt-
riában és Németországban a 
számla megérkezése nem je-

lent egyet a számlán szereplő 
összegek, tételek elismerésé-
vel.

Az előadók arra is felhívták a 
figyelmet: a magyar vállalkozá-
soknak fel kell készülniük arra, 
hogy gyorsan szükséges fel-
lépni bármilyen jogi probléma, 
például hibás áru esetén, mert 
külföldön erre csak nagyon rö-
vid idő áll rendelkezésre.

Nagy László és Ruzicska 
Máté gyakorlati példákat is hoz-
tak a jogbiztos ügyletek bemu-
tatására, kitértek az ÁSZF és az 
e-mailes visszaigazolások meg-
felelő és biztos használatára is.

Előadásukat követően 
gyakorlati útmutatóval Mag. 
Lukovics Gyula követeléskezelő 

is szolgált. Tájékoztatást adott 
a vállalkozásoknak többek kö-
zött arról, hogy mi a módja a 
bíróságon kívüli követelésérvé-
nyesítésnek Németországban.

A kétórás webinárium a 
résztvevőknek jól érzékeltette, 
hogy a nemzetközi piacra lé-
pés nemcsak üzleti lehetőség, 
hanem komoly jogi kihívás is 
napjainkban. Egy üzlet sikere 
nemcsak a tárgyalóasztalnál, 
hanem a háttérben meghozott 
jogi döntéseken is múlik. Egy 
rosszul megválasztott szerző-
déses feltétel vagy alkalma-
zandó jog jelentős kockázatot 
hordozhat, akár egy ígéretes 
üzlet eredményét is veszélyez-
tetheti.
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